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Acerca de mi

Ingeniero Comercial con sólida 
experiencia en el área de 
Compras, con orientación a la 
generación de valor mediante una 
gestión estratégica, proactiva y 
colaborativa mediante el análisis 
de datos aplicados a compras, 
(Spend Analysis, Seguimiento de 
KPIs, Dashboards) que soportan la 
toma de decisiones. Cuenta 
habilidades de comunicación 
interfuncional, además de 
negociación con proveedores, para 
el desarrollo de alianzas 
estratégicas de largo plazo.

Vitacura
Metropolitana de Santiago
Chile

Chilena, Hombre
RUN 13302790-4
48 años

Miguel Ángel Cuevas Lizana
Ingeniero Comercial
18 años de experiencia

Experiencia Laboral

Analista servicios generales

Scania Chile, Transporte
oct. 2023 - oct. 2025

• Gestioné contratos de servicios por más de $1.800MM CLP, asegurando 
cumplimiento, eficiencia presupuestaria y continuidad operacional. 
• Administré categoría flota vehículos corporativos por más de $700MM CLP 
anual, asegurando continuidad operacional de la categoría. 
• Elaboración de KPI´s y reportes de control para seguimiento de contratos y 
control de costos

Ingeniero de compras

TRANSPORTE Y COMERCIAL TRESSA, Farmacéutica
may. 2022 - ago. 2022

• Responsable de correcta ejecución de procesos de abastecimiento para 
materias primas ($30MM mensuales), incluyendo cotización, evaluación y 
adjudicación. • Aplicación de análisis de gasto (Spend Analysis) para optimizar 
decisiones de compra. • Evaluación y desarrollo de proveedores, asegurando 
calidad, precio y cumplimiento. • Apoyo en la implementación de mejoras en 
procesos de compras. • Confección y aprobación de Orden de Compra 
intermedio de Softland.

Ingeniero de compras

Boart Longyear, Maquinaria y Equipo
ene. 2016 - oct. 2019

• Gestión de procesos de licitación y negociación con proveedores estratégicos, 
logrando ahorros de hasta 8%. • Coordiné directamente con clientes internos 
para levantamiento de requerimientos y ejecución eficiente de procesos de 
compra. • Administración de contratos y acuerdos con proveedores estratégicos. 
• Desarrollo de proveedores y fortalecimiento de relaciones comerciales de largo 
plazo. • Análisis de mercado y benchmarking para mejora continua en decisiones 
de compra. • Confección y aprobación de Orden de Compra intermedio de 
módulo Internet Procurement de ERP Oracle.



Ingeniero de contratos

Anglo American Sur, Minería
nov. 2013 - nov. 2015

• Gestión completa en procesos de licitación para adquirir bienes y servicios en 
el rango entre US$500K – US$5MM, asegurando alineamiento con políticas 
internas y cumplimiento normativo. • Evaluación técnica y económica de ofertas, 
considerando TCO y riesgos asociados. • Coordinación con áreas legales y 
financieras para formalización contractual. • Gestión de contratos asegurando 
cumplimiento normativo y estándares corporativos.

Comprador técnico

Agrícola Ariztía, Agroindustria
mar. 2011 - oct. 2013

• Conseguí ahorros de 3% a 5%, disminuyendo y consolidando compras 
reiterativas lo que permitió alcanzar y mantener KPI´s definidos • Coordiné 
directamente con Stakeholders internos el levantamiento de sus requerimientos 
con finalidad de diseñar estrategias de abastecimientos para su eficiente 
ejecución asegurando el mejor costo-beneficio para la Organización. • Efectué 
Búsqueda, desarrollo, análisis y evaluación de Proveedores procurando construir 
relaciones sólidas y sostenibles. • Administré Registro de Maestro Proveedores 
conservando actualizada la información contractual de estos, bajo estándares 
corporativos.

Comprador

Komatsu Cummins Chile, Inversiones (Soc / Cías / Holding)
abr. 2008 - jun. 2010

Gestioné el ciclo completo de abastecimiento bajo estándares de control interno 
y cumplimiento corporativo, administrando un portfolio superior a $1.000MM CLP 
anual • Conseguí importantes niveles de ahorro, en compras reiterativas, a 
través del Spend Analysis de la organización. • Negocié condiciones favorables 
con proveedores para asegurar el mejor costo-beneficio para la compañía. • 
Administré Registro de Maestro Proveedores conservando actualizada la 
información contractual de estos, bajo estándares señalados por área de 
Compliance • Búsqueda, desarrollo, análisis y evaluación de Proveedores 
procurando construir relaciones sólidas y sostenibles. • Confección y aprobación 
de Orden de Compra por intermedio de Módulo MM de SAP



Gestor de contratos

Codelco (División El Teniente), Minería
mar. 2002 - nov. 2007

• 
Desarrollé Bases Administrativas y Comerciales para procesos de adquisición de 
equipos y servicios cuyo rango de valor fluctúa entre US$ 100K a US$ 500. 
• 
Análisis y evaluación de ofertas económicas en conjunto con stakeholders 
internos. 
• 
Negociación de condiciones, definición y forma de implementación de diferentes 
Service Level Agreement en procesos licitatorios. 
• 
Adjudicación, confección y firma de Carta de Intención / Orden de Compra / de 
contratos por intermedio de Módulo MM de SAP R/3.

Formación Académica

Ingeniería Comercial

Universidad Central de Chile ( UCEN ) , Sede FACULTAD DE ECONOMÍA Y 
NEGOCIOS
Presencial
Titulado
2013 - 2015

Ingeniería en Administración de Empresas, Mención 
Recursos Humanos

INACAP , Sede RANCAGUA
Titulado
1997 - 2001

Enseñanza Media

Liceo Comercial Diego Portales A-
7
Presencial
Egresado
Egresado 1995

Habilidades

Sap R3 - Nivel alto



Idiomas

Inglés - Nivel medio

Licencia de conducir y movilización

Poseo movilización propia

Expectativa de renta

$1.800.000 pesos líquido 
mensual



Respuestas de candidato en el proceso

Pregunta 1

Indique ciudad de residencia.

Ciudad de residencia: Santiago.

Pregunta 2

Indique sus estudios.

Titulado de Ingeniería Comercial.

Pregunta 3

Indique su experiencia en relación al cargo ofrecido

Sólida experiencia en el área de abastecimiento y compras, especializado en gestión estratégica de categorías, 
con conocimientos del negocio, comunicación efectiva con stakeholders internos para mantener alineados con los 
objetivos del mismo.

Pregunta 4

Indique si posee licencia de conducir clase B y la antigüedad de esta.

Si, poseo licencia clase B, hace más de 25 años.

Pregunta 5

Indique pretensiones de renta.

Mi pretensión de renta se encuentra en el rango de $1.600.000 a $1.800.000 líquidos mensuales.


